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Realitni sluzby, jaké si prejete 1

Nabidka a prodej probiha na zikladé pisemné zprosti‘edkovatelské smlouvy, s jasné danymi
pravy i povinnostmi smérujicimi k rychlému a bezproblémovému prodeji za nejvyssi mozZnou
cenu s veSkerymi pravnimi zarukami.

1. Doba platnosti smlouvy je pouze 3 mésice, aby Vas neomezovala v piipadé zmény rozhodnuti o
prodeji, s moznosti prodlouzeni v ptipadé potieby.

2. Smlouva je vyhradni, bez moznosti inzerovat i jinou RK, z divodu zamezeni moznosti podhazovani
Kupni ceny konkuren¢ni RK aby si klienta udrzela pro sebe, ¢imz by znehodnocovala Vami
pozadovanou cenu.

Sirsi moZnosti nabidky, jak se &asto prodavajici mylné domnivaji by v ptipadé dalsi RK stejné
nedoslo, pouze by byl stejny inzerat na stejné strance zobrazen vicekrat, nékdy s rozdilnou cenou,
jak je Casto v inzercich vidét.

Spolupraci s jinymi RK se v§ak nebranim, prodavam nemovitost i klientovi, kterého pfivede jina RK.
Bonusem v systému REMAX ze méame jako jedini nastaven automaticky systém, kterym je prodavana
nemovitost nabizena i makléfi v kazdé ze 160 kancelaii v CR a dal§imi v zahraniéi.

Tim je zaji§téno, Ze pii zadani poptavky klienta do systému se jinému makléfi v CR i v zahraniéi
zobrazi pfi shod€ parametrii nemovitost prave Vase, véetne jeho podilu dé€leni provize.

4. Aukce. V piipad¢ vice zajemcu preferujeme dosazeni nejvyssi mozné prodejni ceny formou aukce.

5. Optimalni vySe provize je 4% z ceny nemovitosti. Tim je zajiSténa motivace jiného makléfe, ktery
ma poptavajiciho zajemce, nabidnout mu pravé Vasi nemovitost a ziskat podil provize.
Pro Vés to znamena rychlejsi prodej bez rizika, ze nemovitost ztrati na hodnoté¢ dlouhou dobou
nabidky, chatranim, ¢i jinym vlivem.
U nemovitosti s cenou pod 1.000.000,- K¢ je optimalni provize 50.000,- K¢, ptipadné dohodou.
V pripadé neuskute¢néni prodeje, ¢i zruseni smlouvy, nic neplatite.

6. V cené provize je zahrnuto vSe co s prodejem souvisi, bez Vasich dalSich nakladi:
- vypracovani trzniho odhadu ceny nemovitosti a 8 marketingové strategie
- nafoceni nemovitosti, vV ptipadé potieby natoceni videoprohlidky, vypracovani kvalitni prezentace
- inzerce na vSech dulezitych realitnich portalech a pravidelné aktualizace
- pravidelny piehled aktivit spojenych s prodejem nemovitosti
- zajisténi kvalifikovanych prohlidek, schizky, jednani s klienty a provéfeni potencionalniho zdjemce,
pripadné zajisténi jeho financovani
- vypracovani rezervacni smlouvy, kupni smlouvy a navrhu na vklad, ovéfeni podpist a podani do KN
- zajisténi bezpecnosti platby, smlouvy o advokatni uschove, extra ucet advokatni uschovy
- vypracovani predavaciho protokolu a pfedani nemovitosti
- pomoc s odhlasenim a pfepsanim majitele u dodavatelli energii
- zajisténi odhadu pro DU, je-li potieba

.
'@ 'Ai.‘.

) WAKLER ROWL ems Yo lisH
e e LY ) Aam8 ik
Jit Brach - — { PP, ‘g . o
3. MISTO MAKLER N7
rok 2018 ROKU 2019 s XAM\IA

Ry Nesomay




